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Nell’attuale emergenza è fon-
damentale la capacità di tenu-
ta del sistema bancario ed an-
che il ruolo svolto dalle società 
di servicing. Principale eredità 
delle passate crisi finanziare, 
infatti, è la presenza di una 
strutturata industria di opera-
tori Non Performing Exposure 
che deve essere in grado di 
gestirne i crescenti volumi. 
Molte le domande: le ripercus-
sioni sui cash flow di Investi-
tori e Banche? Gli impatti nel 
panorama degli asset ricet-
tivi, terziario e commerciale? 
Quali strategie di remarketing 
adottare per favorire il ricollo-
co degli immobili nell’era post 
pandemica? Aspetti che ri-
chiedono soluzioni volte a con-

  etlovnioc itrap el ettut a eritnes
di superare la crisi creando 
condizioni di mercato che pos-
sano contribuire fattivamente 
alla ripresa. In questo scenario, 
WiBEATS Group ha scalato le 
proprie competenze distintive, 
creando strategie one to one, 

per gestire in modo differente 
i portafogli in sofferenza, con-
tinuando ad operare al fianco 
di Banche e Investitori che ne-
cessitano, oggi più che mai, di 
essere supportati da operatori 
versatili, capaci di indirizzare in 
modo efficiente, coraggioso e 
concreto la complessa situa-
zione economico-finanziaria. 
WiBEATS Group ha individua-
to specifiche exit strategies in 
funzione dell’emergere delle 
esigenze; ha reso operativi 
modelli avanzati per l’immis-
sione sul mercato degli im-
mobili con l’introduzione di reti 
multilivello e multidisciplinari 
ad integrazione delle strutture 
di agency e brokeraggio, ha 
introdotto principi di re-inge-
gnerizzazione degli spazi in 
linea con le forme dello smar-
tworking, ha investito nel re-
factoring dell’architettura infor-
matica per potenziare a tutti i 
livelli la piattaforma di scambio 
e interazione.
Info: www.wibeats.it

Oltre 2500 moratorie, 1.200 
prestiti fino a 30mila euro, 162 
milioni di finanziamenti: sono i 
dati del sostegno al territorio 
di Banca Centropadana, la 
maggiore BCC del Lodigiano, 
in tempi di pandemia.
«Abbiamo anticipato le mi-
sure del Governo» afferma 
il Direttore Generale Oliviero 
Sabato, «le nostre Filiali erano 
nella prima Zona Rossa e ci 
siamo subito attivati per for-
nire soluzioni a 20mila clienti 
sospendendo unilateralmente 
e senza oneri le rate di mutui e 
finanziamenti». Dei 162 milio-
ni di euro erogati dalla Banca 
ben 79 rientrano tra le misure 
di liquidità che hanno aiutato 
le imprese ad affrontare i mesi 
dell’emergenza sanitaria.
Con un attivo totale di ol-
tre 2 miliardi di euro Banca 
Centropadana è una delle 
le principali realtà del Credi-
to Cooperativo Lombardo, 
facente parte del Gruppo 
Bancario Cooperativo Iccrea. 

«Cooperazione e attenzio-
ne al territorio sono i principi 
ispiratori che ci permettono di 
realizzare interventi mirati ai 
fabbisogni della comunità: lo 
confermano i volumi interme-
diati con i nostri 60.000 clien-
ti» sottolinea Sabato.
L’impegno non si ferma alle 
misure di contenimento della 
crisi ma punta al rilancio eco-
nomico del territorio con solu-
zioni mirate e concrete, come 
quelle rivolte alla filiera agro-
alimentare e agli interventi di 
riqualificazione degli immobili 
con le agevolazioni legate al 
“Superbonus 110%”. 
«Il nostro motto è La BCC 
è differente per forza – ag-
giunge il Presidente Antonio 
Baietta – lo dimostriamo 
ogni giorno con impegno e 
serietà, assicurando un ser-
vizio su misura per i clienti, 
soprattutto quelli più de-
boli: piccoli risparmiatori 
e piccole aziende». Info:  
www.centropadana.bcc.it

Lockdown significa fermo 
attività per imprese, auto-
nomi e artigiani, oltre ogni 
imprevisto. Affidarsi ad un 
consulente assicurativo con-
sente di elaborare strategie 
per ridurre l’effetto negativo 
di rischi causati da avversità 

-
di, insolvenze, processi pe-
nali e decessi.  L’imprenditore 
prudente sceglie di trasferire 
parte del rischio di impresa 
a terzi (assicurazioni), preve-
dendo di stanziare a bilancio 
un costo certo (premio as-
sicurativo), anziché lavorare 
nell’incertezza e rischiare di 
accollarsi danni spesso in-
sostenibili con mezzi propri. 
Regina Broker è in grado di 
fornire alcuni strumenti per tu-
telarsi da eventi onerosi, l’im-
prenditore può autovalutare 
il proprio grado di sicurezza 
se sottoscrive almeno uno 
tra questi prodotti assicura-
tivi: Protezione reddito che 
garantisce una diaria gior-

naliera in caso di inabilità da 
lavoro per tutti i possessori di 
partita IVA; Copertura Covid 
che assicura un indennizzo 
alle imprese i cui dipendenti 
risultino inabili al lavoro causa 
Covid; Tutela legale a coper-
tura di tutte le spese per la 
difesa penale, anche in ma-
teria amministrativa e fiscale 
e richieste di risarcimento 
danni, vertenze con fornitori 
o dipendenti; Polizza Credito 
che attiva le procedure per il 
recupero dei crediti commer-
ciali e provvede all’indennizzo 
in caso di insolvenza, diven-
tando una contro garanzia 
per l’anticipo fatture presso 
gli istituti bancari. «La cultu-
ra assicurativa italiana è an-
cora molto scarsa: disporre 
anche solo di uno di questi 
strumenti pone l’imprendito-
re in una situazione di van-
taggio e questo è il nostro 
obiettivo» conclude l’ammi-
nistratore Laura Pugliese.   
Info: www.reginabroker.it

Come migliorare e sviluppare 
assetti gestionali e prestazionali 
dello studio per cercare di pre-
correre i tempi ed essere sem-
pre all’altezza delle esigenze dei 
clienti? È con questo spirito che 
da oltre 30 anni Lo Studio Legale 
Rebecchi & Barbieri opera per 
trovare le risposte adeguate. 
Puntando a trasparenza e qua-
lità dei servizi ha riscontrato l’ap-
prezzamento di tante aziende 
clienti, sia italiane che estere. È 
già in atto una riorganizzazione 
interna ancora più avanzata sul 
piano informatico e telematico 
con totale dematerializzazione 
dei fascicoli e con il lavoro da 
remoto come normale assetto 
operativo. Lo Studio, infatti, ha 
percorso molte tappe, iniziando 
dalle dotazioni informatiche, con 
uno dei primi gestionali integrati 
installati quasi 20 anni fa e che 
ancora oggi, con notevoli imple-
mentazioni, consente ai clienti 
di accedere ai propri fascicoli 
e di verificare attività svolte, atti 
depositati, fatture emesse, etc. 
Inoltre lo Studio si è dotato di 
procedure e controlli dell’intero 
processo, sia per attività giudi-

ziali che stragiudiziali, arrivando 
ad ottenere la certificazione UNI 
EN ISO 9001:2015, molto rara 
negli studi legali. Esiste un’ampia 
platea di imprese che ha tutto 
l’interesse ad integrare avvoca-
ti/giuristi d’impresa nei processi 
decisionali e strategici. Nei rap-
porti con le aziende, è convin-
zione che lo studio legale debba 
cercare di proporsi per l’attività 
di “giurista d’impresa”. Questo 
consente all’imprenditore di 
avere un quadro completo delle 
normative da rispettare e dei ri-
schi da evitare per la migliore e 
più corretta compliance azien-
dale. Unendo quindi passato, 
presente e futuro, i nostri clienti 
possono fare affidamento su tra-
sparenza, qualità, celerità nella 
risposta, migliore valutazione 
dei processi decisionali azien-
dali grazie ad un’elevata spe-
cializzazione nel diritto d’impre-
sa. È questo quanto si pensa 
di poter offrire grazie anche ad 
un’esperienza e competenza 
ormai ultratrentennale nonché 
ad una vasta rete di corrispon-
denti in Italia ed all’estero. Info: 
www.rebecchibarbieri.it


